
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

お客様を呼び込むには？ SNS の活用は？ 自分に合った、自分にできるやり方って？ お店をつくって看板出し

て Web ページも作ったのにお客様が来ない、どうすればいいの？ 

『１にも２にも集客、そしてそのあとどうする？』講師が実践したことをもとにお話しする本セミナーには、 

IT 活用プラス α のいろんなヒントがあるのではと思います。この機会にぜひご参加くださいますようご案内い

たします。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

切取らずにこのまま送信してください 

大館商工会議所 行き  FAX 0186 - 49 – 0556 【ＩＴ活用による集客セミナー 受講申込書】    

事 業 所 名   業 種  

所  在  地  ＴＥＬ  

受講者氏名 ① ② 

 

2023 年能力開発事業 

青森市生まれ、いわき市育ち、青森市在住。 

生命保険外務員として勤務後、警備会社や建築会

社住宅リフォーム部門店長など管理職勤務後、マ

ーケティング、チラシ作成、営業戦略などを学び、

2017 年創業：酵素風呂サロンを立ち上げ「感謝と

おもてなしの心」を大事に営業、サロン系開業支援

を３店舗（青森・福岡）店舗系サロン集客相談多数

（酵素風呂・エステ・美容院・リラク等）。2021 年

酵素風呂サロンを譲渡し現在に至る。 

資格は酵素スパマイスター・睡眠栄養アドバイザ

ー・心理カウンセラー（アドラー）、おもてなしス

ペシャリスト他。 

 日  時    ２０２３年１１月２１日 (火) １４：００～１６：００ 

 場  所    

無料（非会員１,１００円 税込み） 

 定  員    ２０名（先着順） 

※定員になり次第、 
締め切らせていただきます 

 締切り   １１月１４日（火） 

 

 

 

ここまでやれば、ここまで知恵を絞れば集客できる! 

◆お客様を呼び込む、ファンにする 
・ＳＮＳの活用～ＬＩＮＥ公式アカウント、インスタグラム、Ｆａｃｅｂｏｏｋ 

自店のＷｅｂページへ誘導～ＳＥＯ対策、無料モニター～ＳＮＳ

拡散 

・Ｇｏｏｇｌｅ、エキテンなど無料媒体の活用 

◆リピートを増やすための仕掛けづくり、お客様への対応 
・初来店時の対応、バースデイカード、ポイントカードの工夫、販促

イベントの仕掛け   

・空き状況やコラムなどの毎日配信、クチコミへの全対応、おもてな

し（癒し）の心 

 受講料  

 

主催 大館商工会議所 
商業観光課 TEL ０１８６-４３-３１１１ 

合同会社青森ふぁいん 

    三上 信子 氏 

 

大館市北地区コミュニティセンター別館 

２階多目的室 （大館市有浦 1-8-15） 

 

～自らサロンを立ち上げ、開店５年で延べ 15,000人の集客に成功した方法～ 

 
 

ＩＴ活用による集客セミナー 

売上アップにつなげよう! 

 

 申込み用コード 

 

 

 

サロン系店舗開業アドバイザー 

 

店舗集客コンサルタント 

代表社員 

≪講師≫ 


